PROCOMPI

Programa de apoio a competitividade
das micro e pequenas industrias

VENDAS DIGITAIS DE
SUCESSO

Esta MENTORIA visa orientar e preparar as micro e pequenas
empresas a AMPLIAREM SUA PRESENCA ONLINE e aprimorarem a
promocdo e comercializacdo de produtos e servicos nos meios
digitais, por meio de insights valiosos e ferramentas praticas de modo
que sua RELEVANCIA DIGITAL seja feita personalizada e adaptada a
sua realidade.

Como? Mentoria individual por empresa

Formato 100% Online

Carga Horaria 17 horas totais por empresa
(15h atendimento direto + 5h back office)

Publico-Alvo EXCLUSIVO para Micro e Pequenas
Empresas de MG! (faturamento bruto
anual de até RS 4,8 milhdes em 2023)

Periodo de execucao Em até 3 meses a partir da confirmacgdo da
inscricdo, com finalizacdo até nov/24

Forma de Inscri¢do / Adesdo Preenchimento de link com dados +
Assinatura de termo de adesao

Equipe de trabalho na empresa Gestor da empresa, Responsaveis pelas
areas de marketing, vendas.

1 A empresa deverd apresentar documentagdo que comprove seu porte: comprovante do regime
tributdrio, no caso das empresas optantes do Simples Nacional, e copias de balango ou declaragées da
Junta Comercial também podem ser apresentados

DESCRICAO DA MENTORIA

Formato 100% virtual com 4 ENCONTROS COM DURACAO de 3
HORAS CADA ENCONTRO, conforme detalhamento abaixo

DIAGNOSTICO ONLINE: FORMULARIO QUE DEVERA SER PEENCHIDO
PREVIAMENTE PELA EMPRESA PARA ANALISE DA SUA SITUAGCAO
TECNOLOGICA E PRESENCA DIGITAL.

O resultado do diagndstico servira como um indicador do estado inicial da
empresa em termo de maturidade digital, orientando as estratégias que
serdo elaboradas durante a mentoria.
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ENCONTRO 1: MATURIDADE TECNOLOGICA

Este encontro sera dedicado a avaliagdo complementar do diagndstico online,
buscando compreender o cenario, desafios e expectativas relacionados ao tema
central dessa mentoria.

Aplicacdo da pesquisa T-zero.

Apresentagao sobre o método de trabalho, estabelecimento das datas e horarios
dos encontros (quem ird participar da empresa)

ENCONTRO 2: TRANSFORMAGAO DIGITAL E SUAS FERRAMENTAS

Neste encontro serao explorados os principios fundamentais das vendas online e
do marketing digital, analisando o comportamento do consumidor e os diversos
canais digitais e a importancia da gestao eficiente das redes sociais.

Deverdo ser abordadas praticas de ferramentas digitais: Kanban, Trello, Google
Drawing, Microsoft Teams e Google MEET.

Este médulo contempla também orientagdes de aplicacdo pratica da metodologia
5W2H para a definicdo de estratégias digitais personalizadas, ja iniciando um
desenho do plano de acdes que direcionara a atuacao da empresa.

CONTRO 3: VENDAS ONLINE
este encontro abordaremos os principios fundamentais das vendas online e do
arketing digital, analisando o comportamento do consumidor e os diversos
nais digitais, cada um com suas caracteristicas distintas.
mas possiveis a serem abordados e discutidos com a empresa:

Fundamentos das vendas online e do marketing digital

Consumidor e seu comportamento: criacdo do persona

Principais canais e plataformas digitais de vendas: redes sociais, e-
commerce, marketplace e dropshipping;
Inbound marketing;
Gestdo de redes sociais: meta business suite, WhatsApp business e canva;
Trafego pago.

ENCONTRO 4: AVALIACAO DA TRANSFORMAGAO DIGITAL E PRESENCA ONLINE
NA PRATICA

0 ultimo encontro devera ser destinado pra uma avaliagdo pratica pelo consultor
dos canais digitais da empresa com orientacdes de curto prazo para ajustes e
melhorias.

Nesta reunido também devera ser finalizado o plano de agdo com as estratégias e
recomendacgbes para os pontos que ainda precisam de aprimoramento e alcance
de melhores resultados no que diz respeito a transformacdo digital e vendas
online da empresa.

Neste encontro o consultor deverd também aplicar a pesquisa T-final com as
perguntas previamente encaminhadas pela equipe do IEL MG.
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RESULTADOS ESPERADOS

* Capacitacdo em marketing digital para MPEs: Estratégias personalizadas
para impulsionar vendas online.

* Andlise tecnoldgica: Identificacdo de melhorias na presenca digital.

* Orientacdo especifica: Direcionamento para resultados mais eficazes.

*  Resultados tangiveis: Melhoria significativa nos resultados esperados.

* Maximizacdo do potencial digital: Otimizacao das vendas online e da
presenca digital.

PRAZO DE INSCRICAO

InscricOes abertas até 30/agosto ou até quando houver vagas

INFORMAGCAO IMPORTANTE!

Cada empresa tera o prazo maximo de execug¢do da acao de 03 meses
VAGAS LIMITADAS!

ALORES E INSCRICAO

Preenchimento do link do formuldrio eletronico abaixo com as
informacdes da sua empresa.

Apds o preenchimento, a equipe IEL ird avaliar a documentacao e
enviara por email o Termo de Adesdo para assinatura eletronica.

Maiores informagoes

319 9862-4075



https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=El6Hb28P_0-9vtVSJU52U9KF_wUiyCBDjTBMV_HB2edUMUE2S1FRRDhFTkRVWEhaOEJUSkxCVVdDNCQlQCNjPTEu

